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“私たちは、トップ3にある見込み客、既存客について毎月詳細にレビューし 、
ブルーシートセッションを実施している。その結果は、驚嘆に値する” 

コミュニケーションは  
営業成果を改善する
コミュニケーションを良く行い、協力し 
合う販売組織は、より良い販売行動の  
成果が見える傾向が大きく、財務的にも 

ワールドクラスと言われる販売組織は、 
正確な売上予測と、営業チームの 売上
目標の達成があると、報告している。

私たちは、営業マネジャーと営業担当者 
との間で、オープンで正直なコミュ二 
ケーションが行われている。

内容概要 
戦略販売ファネルマネジメントは、 ファネルの中にある営業機会を分析し、営業担当者
の行動を強化するため、理想的な販売活動を明確にする方法をあなたの会社に提供しま 

両者が取るべき、キーとなる行動をよく理解するために、個人個人の セールスファネル
を調べる方法を示します。

戦略販売ファネルマネジメントは、セールスリーダーやマネジャー、指導者にとって締  
結可能なある営業機会が、ファネルのァネルの各段階を前進させるのに特に必要な行動

このセッションを通して販売予測の正確さを改善させるために、あなたの会社独自の
ファネルマジメントをカスタマイズすることができます。 ミラーハイマンのエキスパー 
トが、売り手側の販売プロセスと買い手側の顧客の購買プロセスの双方を追跡して確か 
めるための文書化をお手伝いします。

ことです。限られたリソースに対して営業機会をもっと優先順位の    

を目標にしています。 

戦略販売ファネルマネジメントは、以下のことを実現しようとしている企業にお勧めです：

 

 
終始一貫したセールスファネルプロセスの導入を考えている• 
販売サイクルにおける、エネルギーの浪費を避けたい• 
• 
• 販売を前進させる販売行動、活動を補強したい
• 販売予測の確実性をもっと改善したい

ファネルマネジメントのカスタマイズと導入
Strategic Selling®  Funnel Management

94%World Class

59%Other

す。このプログラムは、ファネルの中の営業機会を動かすのに、営業担当者とお客様の 

を明確にして改善できる最善の行動を話し合うのに大いに役立ちます。あなたの会社は、 

このプログラムのゴールは、
理解と適応を高める

営業オポチュニティーを前進させて、クローズさせる自信を与えたい

目標を上回っている。。 

「戦略販売」のプログラムからセールスファネルに関する

高いものにし、最善の投資リターンを実現するこれらの営業機会の契約率を高めること 
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Program Facts

  

Strategic Selling® Funnel Management

その他の研修プログラム
Strategic Selling ® ‒ コンプレックス 
セールスを獲得するための総合戦略

Conceptual Selling® ‒ 顧客の購買プロセス 
と協力して解決するための効果的な 
コミュニケーション

Large Account Management ProcessSM
(LAMP® ) ‒ 重要な顧客を守り、成長させ 
ていくための戦略計画

Sales Access ManageSM  顧客関係管理 
システム(CRM) と統合するセールス 
プロセス

Channel Partner Management                                 SM  ‒     
代理店の発展に貢献し、相互に共存  
できる流通代理店戦略の構築

Funnel Scorecard ® ‒ オポチュニティーの 
評価と失注のレビュープロセス

Miller Heiman
ミラーハイマンは、高額でビジネスの 
獲得に対して絶えず戦略、プロセス、 
そしてスキルを発展させたいB to Bセー 
ルスに直面している会社、個人を手助け
しています。ー 特にセールスプロセス 
が複雑になっている場合は効果的です。 
私達は、世界で最も大きな、信頼の高い 
セールスパーフォーマンスコンサルティ 

世界で最も傑出したリーダーです。 
私達より優れたセールスパーフォーマン 
スを知っている人は、誰もいません。 
本社はアメリカですが、世界中に公認 
のコンサルタントがいて、20日国の言語 
でプログラムは翻訳されており、研修 
プログラムを提供しています。
 

参加対象
セールスファネルプロセス、「戦略販売」のコンセプトやツールを営業現場、セールス 
マネジャー、そしてその他の主なリーダーを含めて、社内で正しく使用し適応させよう®  
とするのに責任のある人達

• 営業プロセスにおいて営業機会を動かすのに必要な活動を素早く見つけられる
• ファネルの中の営業機会の数や金額の大きさから營業時間と優先順位をうまく管理  
する事ができる

セールスマネジメントや上位リーダーには：
• 営業目標は、設定された基準に基づいて、正しいファネルの置かれているのかどう 
か明確にできる
• 売上予測の正確性とファネルマネジメントを改善できる
• ファネルの中のプロスペクトの確実な流れを作り出すのに、チームや個人を手助け 
するコーチング機会を明確にすることができる

プログラムの実施方法
• 公開セミナー (1日コース)
• 社内研修として実施 (1日コース)
• トレーナーズトレーニング(社内インストラクター養成)
 

どんな価値があるか
フィールド営業にとって：

ング、トレーニングの会社です。また 




